“微”力无穷——微信营销的创意之道

课程背景：

你了解微信吗?很多人都在做微信营销，你也想做，但知道怎么做吗?你做了微信营销，但关注的人却很少，你知道为什么吗?好不容易吸引客户关注了，却发现关注很快被取消了，这是为什么呢?有了很大的关注量，却不知如何开展营销活动，这该怎么办呢……

随着移动互联网的发展，人类又迎来了一次重要的革命。这一次变革带来的是人类生活的改变和商业格局的重写，当然也会改变财富的分配方式。今天的人们已经习惯了网络购物、移动阅读、网络交友、网络生活，手机已经或即将成为第一媒体。随着移动互联网的发展，腾讯团队开发了微信这一移动互联网时代的沟通工具，在很短时间内微信就成了移动互联网入口的霸主，同时微信还打通了支付功能。

世界营销大师克里曼特·斯通说：“未来的营销不需要太多的渠道，让你的产品进入消费者的手机就是最好的营销”，目前，微信就是最好的企业产品的移动互联网入口，已经显示出巨大的威力。你可以不学微信也可以不用微信，可你的朋友在用，你的竞争对手也在用，比你更优秀、更卓越的人都在用。微信时代，你的客户就在你的手机当中，带上你的手机就可以做生意。每一个互联网的新工具和媒体的诞生，都会伴生新的财富分配方式，当然也在改变人与人之间做生意的方式。未来互联网上的商战必将转至手机，而微信就是这场战争的主战场。在这样的背景下，你觉得不研究微信营销还行吗?

无论是过去的博客、微博，还是今天的微信，给传播媒介和传播方式带来了革命性的变化，但这其中永恒不变的是“内容为王”的传播规律。没有好的内容，微信不会自动地成为营销利器。运用好微信，创意、写作和传播策略设计将是不可或缺的能力。今天，我们就来研讨这些能力，让我们共同领略微信所具有的巨大威力和潜能。

课程收益：
● 掌握微信营销的策略；

● 掌握策划和撰写微信的方法；

● 掌握微信传播的路径与方式。
课程大纲

第一讲：亮出你的公众号——微信公众账号的规划与设计

1. 大家看看我是谁——公众号的角色定位
2. 就是要你记着我——名字要好ID要靓
3. 看我怎么欢迎你——编写吸引人的欢迎语
4. 好料用在刀刃上——公众平台的素材展示
5. 来而不往非礼也——打造动人的自动回复
6. 该我说话我才说——把握最佳的推送时间
7. 说话就是要贴心——与客户沟通的技巧
8. 绝不辜负你的心——满足客户的核心需求
第二讲：成就有价值的公众号——微信发布内容的规划与选择

1. 微信需要量身定制——不同的企业，不同的内容
2. 内容需要合理排布——企业微信内容的栏目设置
3. 内容从何来——企业微信内容的12大来源
4. 题好一半文——微信内容的10个命题技巧
5. 内容要出彩 ——企业微信内容写作的7个要点
6. 不露声色的营销——微信软文植入广告的9种方法
7. 粉丝是如何产生的——微信吸粉的6种途径
8. 微信营销的“天龙八步”——开展微信营销的8个步骤
第三讲：微信营销的终极武器——微信营销的创意化操作

1. 大家都想看看你——如何增加公众号的浏览率?

2. 交流不能没有你——如何增加公众号的互动率?

3. 微信明星就是你——如何增加公众号的曝光率?

4. 就是想要亲近你——如何增加公众号的关注度?

5. 引人注目总是你——如何增加公众号的活跃度?

6. 让我怎能离开你——如何增加公众号的忠诚度?

